napedy i sterowanie

BEFARED SA
w Unii Europejskiej

o0zmowa z Leszkiem Skoczylasem — wiceprezesem
arzadu Fabryki Redukoréw i Motoreduktor6w BEFARED SA
Bielska-Biatej.

Redakcja: — Befared SA specjalizuje si¢ w produkcji wyro-
bow, ktore stanowiq podstawowy element zespotow napedo-
wych i znajdujq szerokie zastosowanie w wielu rodzajach urzq-
dzen pracujqcych we wszystkich gateziach gospodarki. Jakie
branze sq obecnie najbardziej interesujqce pod kqtem zastoso-
wan Paristwa produktow?

Leszek Skoczylas: — Mozna powiedzie¢, ze specjalizujemy
si¢ w wytwarzaniu skomplikowanych urzadzen zapewniajacych
ruch w gospodarce i to w sensie dostownym, albowiem stuza
przenoszeniu napgdu w rozmaitych maszynach. Produkujemy
reduktory i motoreduktory, bgdace podstawowymi elementa-
mi zespotéw napgdowych w niemal wszystkich gat¢ziach prze-
mystu. Wymieni¢ tylko niektdre: hutniczy i maszynowy (huty,
walcownie, kuZnie, odlewnie), energetyka (elektrocieptownie,
elektrownie wodne), sektor wydobywczy (kopalnie wegla, rudy
metali, siarki itp.), spozywczy (piekarnie, masarnie, cukrownie
itp.), budowlany i materialéw budowlanych (kamieniotomy,
cegielnie, cementownie), ochrona Srodowiska (oczyszczalnie
Sciekow, wody, powietrza), transport materiatéw i ludzi (windy,
suwnice, dZzwignice i przeno$niki), chemiczny i farmaceutycz-
ny (fabryki farb i lakieréw, tworzyw sztucznych, lekarstw, folii
i gumy), lekki (fabryki tkanin, obuwia, odziezy, fabryki papie-
ru). Nasze podzespoty sa takze dusza urzadzen rekreacyjnych
i sportowych, np. kolejki linowe, wyciagi narciarskie. A obec-
nie szukamy branz, ktére sa rozwojowe, m.in. tych, w ktérych
moga si¢ pojawiaé pienigdze unijne.
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R.: — No wtasnie. Duze znaczenie dla sektora matych i sred-
nich przedsiebiorstw ma oferta wsparcia finansowego ze srod-
kow Unii Europejskiej. Czy Spotka Befared siega po takie do-
tacje?

L.S.: — Tak, cho¢ procedury nierzadko sa skomplikowane
i do§¢ wysrubowane. Korzystamy z ustug wyspecjalizowanych
firm konsultingowych, chociaz w przedsi¢biorstwie sg zatrud-
nieni ludzie dobrze znajacy t¢ problematyke. W 2003 r. Befared
stat si¢ spotka akcyjng z kapitalem prywatnym. Przedtem fa-
bryka funkcjonowata w jednym z NFI. Zmienito si¢ wszystko:
firma stan¢ta na nogi, przynosi zyski, ma przed sobg perspek-
tywy, a zatoga pewno$¢ zatrudnienia. Giéwnym udziatowcem
jest prywatny wiasciciel, ktéry angazuje swoéj kapitat w spo-
sob bardzo umiejetny i nowatorski. To przektada si¢ na strate-
gi¢ rozwoju firmy, ktérej jednym z gtéwnych elementow jest
wykorzystanie mozliwosci, jakie stwarza Unia Europejska. Juz
dwukrotnie skorzystaliSmy z tej oferty. W maju 2007 r. ze Srod-
kéw Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego w ra-
mach Sektorowego Programu Operacyjnego — Wzrost Kon-
kurencyjnosci Przedsigbiorstw dokonaliSmy zakupu szlifier-
ki do profilowego szlifowania két zgbatych Rapid 900 firmy




Hoefler. UE sfinansowata prawie 40% kosztow tej transakcji.
Nasz projekt spetnial podstawowe kryteria — zapewniat wzrost
konkurencyjnosci, miat walory innowacyjne i znacznie pod-
wyzszat poziom technologiczny naszego parku maszynowego.
Chciatbym przy tym zaznaczy¢, ze ten zakup nie byl pierw-
szym, w ktérym zostaty zaangazowane Srodki unijne. Wezes-
niej kupiliSmy w ten sposéb sterowang numerycznie tokarke
0 do&¢ duzych gabarytach.

R.: — Tak wiec wszelkie starania o unijne pieniqdze sq war-
te zachodu?

L.S.: — Zdecydowanie tak. Kazde pieniadze zwracane po do-
konaniu inwestycji ze Srodkéw wtasnych, a ze zgromadzeniem
ich nie mamy wigkszych ktopotéw, sa warte zachodu, tym bar-
dziej, ze zakupy dobrej jakoSci obrabiarek s3 na rynku kosz-
towne.

R.: — Jak w praktyce wyglada przebieg wspotpracy z innymi
krajami Unii Europejskiej?

L.S.: — Swoja uwage koncentrujemy na zaspokojeniu potrzeb
klientéw krajowych, aczkolwiek nie zapominamy o eksporcie
i na tym polu réwniez odnosimy sukcesy. Befared dostarczyt
swoje wyroby w tacznej ilosci okoto 2,5 min sztuk do ponad

5 tysiecy odbiorcéw w kraju i za granica. Cata gama naszych
wyrobéw posiada niezbg¢dne atesty i certyfikaty dopuszczajace
je na wszystkie rynki §wiata. To pozwala nam produkowac na-
sze wyroby na odpowiednim poziomie kosztow i co wazne, na
odpowiednim poziomie jakoSci.

R.: — Befared nie musi si¢ martwic o zbyt swoich wyrobow
i Z powodzeniem rozwija inne dziedziny dziatalnosci — z uwagi
na zroznicowany krqg odbiorcow.

L.S.: — To prawda. Befared to nie tylko przektadnie, motore-
duktory, ale takze wytwarzanie elementéw okotonapgdowych.
Przystosowujemy nasze wyroby do maszyn wedtug indywidu-
alnych wymagan klienta, co spowodowato koniecznos¢ uru-
chomienia kolejnego wydziatu naszej produkcji. Wydziat ten
skupia wokét siebie grupg specjalistéw z dziedziny konstrukcji
i technologii.

R.: — Jakie plany ma Befared u progu 2009 r.?

L.S.: — Chcac utrzymac swoja pozycj¢ na rynku, pragniemy
stale rozwija¢ asortyment, dlatego podjeliSmy decyzj¢ o za-
projektowaniu, opracowaniu i wdrozeniu nowego typoszeregu
przektadni.

Kierunek, w ktérym zmierzamy, to zwigkszenie zatrudnienia,
poprawa koniunktury i jako$ci naszych wyrob6éw. Bedziemy
stara¢ si¢ takze, aby sprosta¢ wymaganiom naszych klientéw —
by¢ elastyczni i nowatorscy w branzy napgdowe;.

Dzig¢kujemy za rozmowe.
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